- Gilton Peixeto : Je suis ingénieur en électricité, spécialisé dans les systèmes haute tension. J'exerce mon activité dans l'unité brésilienne d'AREVA T&D, qui s'occupe de l'offre et de la réalisation des systèmes de transmission électrique dans tout le territoire brésilien. 
Ecran : Les talents d’AREVA

Gilton Peixeto

Responsable commercial

Sao Paulo, Brésil

- Gilton Peixeto : Nous avons certains ingénieurs qui s'occupent de la partie technique de l'offre, et d'autres ingénieurs qui s'occupent de la partie commerciale. Cette équipe a une série de tâches: la consultation des usines, des fournisseurs, et répondre aux interrogations des clients, jusqu'à ce que l'offre soit proposée au client. A partir de là, nous pouvons rentrer dans la négociation qui va déboucher sur un contrat. Une bonne proposition technique est une condition nécessaire mais non suffisante pour la concrétisation d'une affaire. Aujourd'hui nous voyons qu'un des points forts d'AREVA, c'est justement l'optimisation de la proposition commerciale, qui nous permet de concrétiser de bonnes affaires. Je suis arrivé chez AREVA en 2002. A cette époque, j'occupais le poste de coordinateur technique. Six mois près, je commençais une fonction de gestion, avec la responsabilité de la partie technique de nos propositions de systèmes. Si vous me demandez si nous pouvons évoluer chez AREVA, ma réponse est: oui.
